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Temat:  Pojęcie i rodzaje cen
Na podstawie podręcznika i poniższego materiału proszę wykonać notatkę
Cena - wartość pieniężna (lub określona w inny sposób), za przyjęcie której sprzedający jest gotów zrzec się swoich praw do danego dobra, lub też kupujący jest gotów ją oddać, aby do tego dobra nabyć prawa. Cena może dotyczyć m.in. towaru lub usługi. 
Poniżej inne definicje ceny:
• Cena - wstępnie ustalona zapłata za określone świadczenia,
• Cena - koszt, który musi być poniesiony w momencie zakupu,
• Cena - wyrzeczenie poniesione przez korzystającego w celu otrzymania wartości, którą wyrób, lub usługa reprezentuje,
• Cena - cokolwiek z czego dana osoba musi zrezygnować w zamian za jednostkę nabywanego dobra,
• Cena - pieniężny wyraz wartości.
Rodzaje cen:
· Producenta - to cena, po której można nabyć towar bezpośrednio od wytwórcy,
· Hurtowa - czyli cena pośrednia (bez marży),
· Detaliczna - obejmuje wszystkie koszty produkcji, marketingu i dystrybucji (cena hurtowa + marża detaliczna),
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